Pazarlama Boluimu

Pazarlama B6lUmu Nedir?

Pazarlama boliimii amaci; iiretimden pazarlamaya kadar olan siiregleri
yonetecek elemanlar yetismektir. Bu bolimde okuyan oOgrencilere temel
matematik, finans, etkili iletisim gibi egitimler verilerek gelecekteki meslek
hayatlarina katki saglanir. Ogrencilerden e- ticaret, etkili iletisim, sosyal medya
ve bilgi isletim sistemleri konusunda bilgi sahibi olmalar1 ve bu konularda
arastirma yapmalar1 beklenir. Bu bdliim i¢in en 6nemli olan nokta bir {iriinii
satabilmek icin o triinii oncelikle 1yi tanimak ve bilmektir. Ardindan aliciyr ikna
edebilmek i¢in gerekli bilgilere sahip olmak gelmektedir. Bu siirecte meslek
elemaninin ikna giicli, beden dili, diksiyon gibi temel iletisim becerilerinin
oldukca giiclii olmasi beklenir. Ayn1 zamanda topluluklara da hitap edecekleri i¢in

bu kriter olduk¢a onemlidir.

Pazarlama B&IUmU Egitim Suresi Kag Yildir?

Ogrenci Se¢cme ve Yerlestirme Merkezi'nin diizenlemis oldugu sinavlardan yeterli
taban puan alindig1 takdirde bu boliime girilebilir. Bu boliimii tercih edecek
ogrenci adaylarinin karsisina on lisans ve lisans programi olmak tizere iki farkli
egitim tiirii cikar. On lisans programi 2 yil ve 4 donemlik bir egitimden
olugmaktadir. Lisans programi ise 4 yil ve 8 donemlik bir egitimden olusmaktadir.
Ogrencilerin 6n lisans programmdan mezun olabilmeleri igin 120 AKTS, lisans
programindan mezun olabilmeleri i¢in ise 240 AKTS ders haklarin1 doldurmalari
ve Universitelerin kosullarin1 yerine getirmeleri gerekir. Pazarlama boliimii
taban puanlarn da liniversiteden iiniversiteye degisir. Ayrica 2 yillik pazarlama
boliimii taban puanlari ve 4 yilik pazarlama boliimii taban puanlan arasinda
da farklar vardir. On lisans programimdan mezun olmus bireyler dilerlerse Dikey
Gegis Sinavi ile birlikte lisans programina gecis yapabilirler. Ayrica pazarlama

boliimii disinda da birgok lisans programini tercih edebilirler. Boliim 6grencileri



egitim ve Ogretim gordiikleri siire boyunca hem mesleki gelisimlerine katki
saglamak hem de tecriibe kazanmak i¢in bir¢ok kamu kurumu veya 6zel kurum
ve kuruluglarda staj yapma imkanina sahiptirler. Stajyerlerinin temel gorev ve
sorumluluklari; telefonlara ve e-postalara cevap verme, veri girisi, sunumlar ve
satiglar icin materyal ve dokiiman hazirlama, rekabet analizi yapma, pazar

arastirmasi ve odak gruplarmin kolaylastirilmasidir.

Pazarlama B6lUmu Dersleri Nelerdir?

Pazarlama boliimii dersleri goz Oniinde bulunduruldugunda o©n lisans
programinda daha temel bir e8itim ve 6gretim miifredati uygulanirken lisans
programinda daha ayrintili bir egitim ve 6gretim miifredat1 uygulandigi goriiliir.
Ancak her 1ki programin 6grencileri de egitim hayatlari boyunca bir¢cok ekonomi,

ticaret ve finans temelli dersler alir. Bu dersler su sekilde siralanabilir:

o Ticari Matematik

. lstatistik
« Maliye
o lktisat
o Hukuk

o Reklamcilik

« Modsteri iliskileri Yonetimi

o Satis Teknikleri

o Tulketici Davranislari

« Uygulamali isletme ve Toplum
o Analiz

o Yonetimde Yaklasimlar

« Orgiitsel Davranis

« Insan Kaynaklari Yénetimi

« Yeni Uriin Gelistirme



o Stratejik Yonetim

« Reklamcilik

o Psikoloji

« Sosyal Medya

o Satis Glcl Egitimi

o Arastirma Yontem ve Teknikleri
o Perakende Egitimi

« Beden Dili

o Meslek Etigi

Bu mesleki dersler disinda ogrenciler egitim gordiikleri siire boyunca farklh
alanlardan dersler de alarak kisisel gelisimlerine katki saglayip farkli bakis agilart
edinebilirler. Tiim mezun olma kriterlerini saglayan ogrenciler Pazarlama 6n
lisans ve lisans diplomas: almaya hak kazanirlar. On lisans ve lisans
programlarindan mezun olan 6grenciler ¢esitli firmalarda pazarlama béliimiinde

gorev alabilirler.

Pazarlama BélUmi Mezunu Ne is Yapar?

Pazarlama bo6liimii ne is yapar sorusuna cevap olarak adaylarin bir¢cok segenek
sahibi oldugu cevabi verilebilir. On lisans veya lisans programlarinm tiim
derslerini basartyla tamamlayan 6grenciler bolimden mezun olmaya hak
kazanirlar. Ardindan sektorde deneyim kazanmaya baslarlar ve ¢esitli alanlarda is
imkani sanslar1 vardir. Pazarlama on lisans mezunlar is hayatina atildiklarinda
pazarlamaci, is planlama personeli, strateji gelistirme personeli pozisyonlarinda
calisabilirler. Lisans mezunlarmin yer alabilecegi pozisyonlar ise su sekilde

siralanabilir:

e Pazarlama Uzmani

o s Gelistirme Uzmani



o Strateji Uzmani
« Sosyal Medya Analisti

e Sosyal Medya Uzmani

« Dijital Reklam Uzmani

o Pazar Arastirmacisi

Pazarlama B&lUmi is Olanaklari Nelerdir?

Pazarlama boéliimii is imkanlan ise oldukga genistir. Boliimden mezun olmus
bireyler {irtinlerin smiflandirilmasi, {irtinlere standart saglanmasi, iriinlerin
tedarik edilmesi, depolanmasi, nakliyesi ve pazarlamast gibi konularda
uzmanlasirlar. Bu alan, teknolojinin de gelisimiyle birlikte satis ve ticaret alaninda
yliz yiize ve dijital olarak hizmet veren bir sektor haline geldi. Bu yiizden
mezunlarin dijital konularda da yetkinliklerinin olmas1 gerekmektedir. Ozellikle
e-ticaret konusunda cesitli egitimler almalar1 gerekir. Tiim bu kriterleri saglayan
mezunlar kamu sektorii ve 6zel sektorde, ticaret firmalarinda, reklam ajanslarinda,
sat1s firmalarinda ve dijital mecralarda ¢alisma imkani bulabilirler. Tekstil {izerine
iretim yapan firmalar, teknolojik iirlin ticareti yapan magaza ve sirketlerde,
otomotiv sektdriinde ve daha bircok sektorde is bulabilirler. Ozellikle iiriin iiretip
bunlar1 satan firma, fabrika, kurum ve kuruluslar bu alanda meslek elemani
istthdam etme konusunda oOnciidiirler. Bolim mezunlarn sartlart sagladiklar
takdirde sirketlerin ¢alisan alimindan ve ¢alisanlarin performanslarindan sorumlu
olan insan kaynaklar1 departmaninda da caligabilirler. Ayn1 zamanda mezunlar
yurt disindaki firmalarla ¢calisma imkan1 da bulabilirler. Bu acidan da bu alanda
calisacak bireylerden yabanci dil bilgisine sahip olmalar1 beklenir. Mezunlar
kariyerlerine liniversitelerde akademisyen veya 6gretim gorevlisi olarak da devam

edebilirler.


https://www.kariyer.net/pozisyonlar/sosyal+medya+uzmani

